
 

 

Comunicado de prensa 

Para publicación: de inmediato 

Distinción por orientación hacia el cliente, fuerza innovadora y fortaleza econó-

mica: Nectanet distingue al Grupo Koehler como “Hidden Champion” 

▪ Black Forest Power Region entre las 3 principales regiones a nivel federal 

▪ Los consumidores de todo el mundo entran en contacto diariamente con productos del Grupo 

Koehler 

▪ La orientación hacia el cliente como factor central del éxito crea relaciones con los clientes de 

larga duración 

Oberkirch, Alemania, 25/09/2025 – La Black Forest Power Region se cuenta a nivel federal entre las TOP 

3, las tres principales regiones de Hidden Champions. A este resultado llega un estudio de la Universidad 

de Ciencias Aplicadas de Dortmund. En este contexto, al Grupo Koehler le fue otorgado por parte de nec-

tanet, la organización de promoción económica regional en la Black Forest Power Region, la distinción 

“Hidden Champion”. 

Criterios definidos científicamente como base para la distinción 

El director del estudio, el profesor Jan-Philipp Büchler de la Universidad de Ciencias Aplicadas de 

Dortmund, examinó muy detenidamente a la Black Forest Power Region a lo largo de medio año. En es-

trecha colaboración con nectanet se encontraron las perlas ocultas de la economía, llamadas también 

Hidden Champions, afirma. Para la clasificación como Hidden Champion existen criterios definidos. Estos 

abarcan la posición de mercado, la facturación y el grado de conocimiento de la empresa. 

El Grupo Koehler está siendo dirigido por la octava generación, puede mirar hacia atrás a más 210 años de 

historia de la empresa, y tiene su sede principal en Oberkirch, Alemania. Como proveedor mundial de 

papeles especiales de alta calidad, la empresa ha apostado desde el principio por la generación de energía 

renovable, la cual se ha desarrollado entretanto para convertirse en la segunda columna de la empresa 

familiar. Kai Furler, presidente del consejo directivo del Grupo Koehler, enfatiza: “Es muy alta la probabili-

dad de tener contacto casi todos los días con productos del Grupo Koehler; sin saberlo, porque no vende-

mos directamente a clientes finales.” En la gama de productos se incluye, por ejemplo, el papel para naipes 

y cartas coleccionables, recibos de caja o etiquetas, y también papel para embalajes flexibles, para sustituir 

el plástico en los empaques. Con una participación de importación de un 70%, los productos de la empresa 

familiar se utilizan en más de 120 países de todo el mundo. “Lo que me da una especial alegría es que con 

este premio se está otorgando una distinción a nuestra orientación hacia el cliente y a nuestra fuerza 

innovadora”, continúa Furler. El enfoque en la demanda de los clientes de todo el mundo demuestra ser 

un factor central del éxito de la empresa de Oberkirch. Como consecuencia, en algunos casos las relaciones 

con los clientes duran por decenios. Para consolidar más su estatus como empresa líder en innovaciones 



 

 
 

del papel en el sector, a principios de año se inauguró un campus de innovaciones, con unos 1,300 m2 de 

espacio de trabajo y laboratorios súper modernos en la sede de la empresa. En esta ampliación se invirtie-

ron más de 12 millones de euros. 

“La Black Forest Power Region ocupa el tercer lugar a nivel federal, y en el estado federal de Baden-Wur-

temberg, nuestra región incluso es la primera de la estadística.” se alegra el director general de nectanet, 

Dominik Fehringer. “Con un total de 45 empresas registradas científicamente, nuestra región destaca con 

una densidad única de Hidden Champions. Este estudio apoya nuestra impresión subjetiva y fortalece 

nuestra red en la convicción de que nuestras empresas actúan en la parte más alta a nivel global.” Según 

el estudio, por cada 100,000 habitantes en la Black Forest Power Region hay un total de 10 Hidden Cham-

pions, claramente más que en el promedio de Baden-Wurtemberg (4), en comparación con Renania del 

Norte-Westfalia (4), o el total de Alemania (2). 

 

 

Foto: La Black Forest Power Region está dentro de las TOP 3 a nivel federal en cuanto a Hidden Cham-

pions: Dominik Fehringer, director general de nectanet, entrega la distinción a Kai Furler, presidente del 

consejo directivo del Grupo Koehler 

Fuente: nectanet 



 

 
 

Más información sobre el Grupo Koehler 

El Grupo Koehler se fundó en 1807, y desde el principio hasta ahora se ha dirigido como una empresa 

familiar. El negocio fundamental del grupo es el desarrollo y la producción de papeles especiales de alta 

calidad. Entre ellos se cuentan, entre otros, papeles térmicos, cartón para naipes, posavasos, papeles finos, 

papeles autocopiantes, papel reciclado, papeles decorativos, cartón de pulpa de madera, papeles de su-

blimación, e innovadores papeles especiales para la industria del empaque. En Alemania, el Grupo Koehler, 

con sus cerca de 2,500 empleados y empleadas, cuenta con cinco sedes de producción, y otras tres se 

encuentran en los Estados Unidos. El Grupo desarrolla actividades internacionales, su participación de im-

portaciones fue en 2023 de aprox. 70%, con una facturación anual de 1.1 mil millones de euros. 

Como empresa que utiliza grandes cantidades de energía, Koehler invierte con su división de negocios 

Koehler Renewable Energy en proyectos de energía renovable, como energía eólica, energía hidráulica, 

energía fotovoltaica y biomasa. El Grupo Koehler se ha fijado como objetivo producir en términos conta-

bles hasta el año 2030 más energía de fuentes renovables de la que requiere para la producción de papel. 

Con el área de negocios Koehler Innovative Solutions, el Grupo Koehler realiza colaboraciones con empre-

sas emergentes, con el objetivo de fomentar las innovaciones en los áreas de negocio fundamentales papel 

y energías renovables. 

Más información en: https://www.koehler.com 
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